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DSCHAFTEN STUDIOS
INS SCHWITZEN BRINGEN

Blickt man auf die viel diskutierte Taktik
der Mitgliedergewinnung durch stark
rabattierte Mitgliedschaften, die direkt
online abgeschlossen werden kdnnen,
scheint dies eine attraktive Lésung zu
sein. Die Préamisse ist einfach und ver-
fUhrerisch: weniger Aufwand, schnel-
lerer Zugang zu neuen Mitgliedern und
ein scheinbarer Wettbewerbsvorteil. Ein
»Marketing-Nirwana“, kénnte man mei-
nen. Aber lassen Sie uns den Vorhang ein
wenig luften und einen genauen Blick auf
die moglichen Nebenwirkungen werfen.

Weitere Artikel und News auf bodymedia.de

»Schndppchenjager” sind

selten an einer langfristigen
Mitgliedschaft interessiert

Ihr Angebot ist hochwertig, die Einrich-
tungen exquisit und lhr Team ist erst-
klassig. Sie haben viel investiert, um
Ihr Studio auf diesem Niveau zu hal-
ten. Doch dann locken Sie mit Online-
Rabattaktionen Mitglieder an, in der
Hoffnung, schnell einen Kundenstamm
aufzubauen. Es klingt zunachst verlo-
ckend, doch Vorsicht! Wer mit einem
Luxusauto zum Discountpreis lockt,

verwandelt sein Studio unweigerlich in
eine Gebrauchtwagenhandlung.

Mitglieder, die sich zu Schnappchen-
preisen anmelden, sind oft weniger
an der Qualitat lhres Angebots oder
an einer langfristigen Mitgliedschaft
interessiert. Diese ,Schnappchenja-
ger® sind oft nur an einem gunstigen
Preis interessiert und nutzen haufig
das 14-tagige Rucktrittsrecht. Und wie
sieht es mit Ihren treuen Bestandskun-
den aus, die den vollen Preis zahlen?
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en consulting begleitet Sie mit

2|elfuhrenden Brandlngkampagnen

auf Ihrem Weg zum Erfolg

Die Wahrscheinlichkeit ist hoch, dass
sie sich veréargert flihlen, wenn sie von
den Rabattaktionen erfahren. Plotzlich
stehen nicht nur der Preis, sondern
auch lhre Glaubwurdigkeit und der
Wert Ihres Angebots zur Debatte.

Zusammengefasst haben wir hier eine
Formel fUr den perfekten Sturm: Ein
kurzfristiger Anstieg der Mitgliedschaf-
ten, gefolgt von einer hohen Abwan-
derungsrate, gekront von verargerten
Stammkunden und einer verwasserten
Markenwahrnehmung. Die Scherben
dieses Marketingfiaskos kdnnen nur
muUhsam zusammengefegt werden.

en consulting verbessert

Ilhre Markenwahrnehmung

und generiert Stammkunden

In solchen Zeiten steht die en consulting
GmbH an lhrer Seite, um Sie auf dem

Weg zum Erfolg zu begleiten. Wir
setzen auf erprobte Onlinemarketing-
strategien und zielfUhrende Branding-
kampagnen, die |hr Studio als das pra-
sentieren, was es wirklich ist: ein Pre-
miumanbieter im Fitnessbereich. Wir
helfen Ihnen, Ihre Marke sichtbar zu
machen und die richtigen Mitglieder —
diejenigen, die an einer langfristigen
Mitgliedschaft und an der Lsung ihrer
Fitnessprobleme interessiert sind — zu
gewinnen.

Es mag herausfordernd sein, gegen
den Strom der vermeintlich einfachen
Lésungen zu schwimmen. Wahrend
andere den schnellen Weg wahlen
und schlieBlich den Preis daftr zahlen,
kénnen Sie lhren Club als Premiuman-
bieter positionieren und sich auf den
Aufbau einer nachhaltigen und zufrie-
denen Mitgliedschaft konzentrieren.

Erfahren Sie mehr Uber die Strategien
und Erfolge von en consulting auf
www.enfitnessmarketing.com und pra-
sentieren Sie Ihr Fitnessstudio als Pre-
miumoase der Fitness und nicht als
Discounter des Wohlbefindens.
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